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Los datos

Sede central   
C/ Serrano, 45. Madrid. 

Año de fundación 
1983.   

Fundadores 
José Martí Ruano y 
Josu Larrauri Elortegi. 

Oficinas en España  
3 oficinas, en Madrid, Málaga 
y Bilbao. 

Principales  
áreas de práctica  
K Mercantil. 
K Fiscal. 
K Procesal. 
K Inmobiliario. 

Presidente 
José Martí. 

Socios directores  
K María Ferrero (fiscal). 
K Pedro Martín (jurídico). 

Responsables por  
áreas de práctica  
K  Carlos Bustillo (inmobiliario 

y público). 
K  Antonio G. Lobón 

(internacional). 
K  Luis Miguel Hernández 

Giménez (procesal). 
K David Álvarez (fiscal). 
K Sandra Morales (mercantil). 

Nº Socios  
5 socios.  

NºAbogados  
36 abogados. 

Facturación  
3,5 millones de euros.

Larrauri & Martí quiere ser  
el socio de las empresas
El despacho presidido por José Martí, que trabaja para aumentar su presencia en América, 
busca una profesionalización de la gestión y una mejora de la eficiencia operativa. 

Laura Saiz. Madrid 
Ser socios estratégicos de sus 
clientes es la bandera que 
enarbola Larrauri & Martí 
Abogados como estandarte de 
su ambicioso plan estratégico 
de negocio, que pasa por un 
asesoramiento comprometido 
y en el que se ofrezca al cliente 
“una llevanza estratégica del 
asunto, asumiendo y compar-
tiendo responsabilidades y 
permitiéndole, al fin y al cabo, 
focalizarse, sin distracciones 
ni tensiones, en lo que mejor 
sabe hacer, su negocio”.  

Se trata de una estrategia 
que afronta así, como explican 
desde la firma, “un mercado 
en concentración, que cada 
vez aglutina más profesiona-
les y más servicios amplios y 
genéricos bajo una misma fir-
ma supermultidisciplinar”.  

Por este motivo, ven como 
su principal reto y desafío, 
tanto a corto como a medio 
plazo, afrontar una industria 
tan madura como la legal con 
una diferenciación respecto a 
la competencia: “No competi-
remos en gama de productos, 

Los profesionales  
de Larrauri & Martí 
Abogados  
David Álvarez, 
director 
del área fiscal;  
Carlos Bustillo,  
socio director de 
inmobiliario  
y público; 
María Ferrero, socia 
directora de fiscal; 
Antonio G. Lobón, 
socio del área 
internacional;  
José Martí Ruano, 
presidente y socio 
fundador;  
Luis Miguel 
Hernández Giménez, 
director del área 
procesal;  
Sandra Morales, 
directora del área 
mercantil; y  
Pedro Martín 
González, socio 
director de jurídico. JM
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“
sino en gama de soluciones a 
problemas concretos del 
cliente”. 

Sin embargo, no son los 
únicos retos a los que se está 
enfrentando Larrauri & Martí 
Abogados en estos momen-
tos, que busca contar con pre-
sencia propia en el continente 
americano. Ahora cuenta con 
una alianza internacional de 
despachos colaboradores a lo 
largo de 16 países. 

En este sentido, el bufete, 
fundado en 1983 por José 
Martí Ruano y Josu Larrauri 

Elortegi, está apostando por 
el control de gestión del des-
pacho, “aplicando a una acti-
vidad tan tradicional como la 
abogacía herramientas ya co-
munes en otros sectores, tér-
minos como eficiencia opera-
tiva que nos ayudan mucho a 
la toma de decisiones”. 

Pero no sólo apuestan por 
soluciones innovadoras para 
mejorar sus ratios de produc-
tividad, sino que también este 
cambio a una profesionaliza-
ción mayor del despacho pasa 
por dar entrada en la direc-

ción a otros profesionales no 
necesariamente del entorno 
jurídico, sino empresarial, lo 
que, según sus propias pala-
bras, les permitiría “ensan-
char” su visión.  

Todo ello en un despacho 
de abogados y economistas 
que se pone como objetivo a 
corto plazo llegar al medio 
centenar de profesionales, lo 
que supondría un aumento 
del 25% en el equipo. 

Precisamente, en cuanto a 
la adopción de tecnologías pa-
ra ser más eficientes, asegu-

ran que doblaran su inversión 
en los próximos ejercicios: 
“Queremos seguir creciendo 
en el desarrollo y fortaleci-
miento de nuestras herra-
mientas tecnológicas internas 
de gestión, que ponemos a 
disposición de nuestros clien-
tes”.  

A este respecto, ponen co-
mo ejemplo la herramienta 
que pusieron a disposición de 
sus clientes hace ahora casi 
cinco años que permitía la 
realización de una votación 
en junta, por escrito y sin se-
sión, utilizando la tecnología 
blockchain. 

Concretamente, su esfuer-
zo inversor se centra en cier-
tos programas personaliza-
dos que han sido diseñados 
específicamente para cubrir 
las necesidades de diferentes 
empresas: “Responden a 
nuestro deseo de no perder el 
tren de la tecnología y estar 
siempre al frente de la innova-
ción, somos curiosos y con-
vencidos de la revolución del 
sector por la irrupción tecno-
lógica que ha llegado”.

No competiremos  
en gama de productos, 

sino en gama  
de soluciones a 

problemas concretos  
del cliente”

QUIÉN ES QUIÉN EN LOS DESPACHOS

“Aplicamos a una 
actividad tan tradicional 

como la abogacía 
herramientas ya 

comunes en otros 
sectores”

“Somos curiosos  
y estamos  convencidos  

de la revolución del 
sector por la irrupción 

tecnológica que  
ha llegado”


